| |

A

A\

\

A
PAULISTA

D
NN H '

\
17/
//A @ YSICOOBCOCRE [\
y COPLACANA SINDIRPI

AFOCAPI

L

Ano XXIV ¢ n° 151 « Janeiro | Fevereiro de 2015




w
SICOOBCOCRE

Cooperativa de Crédito

DIA 18/03 AS 9 HORAS

NO CENTRO CANAGRO “JOSE CORAL”
AV, COMENDADOR LUCIANO GUIDOTTI, 1937 - PIRACICABA/SP

A

AFOCAPI

DIA 18/03 AS 11 HORAS

NO CENTRO CANAGRO “JOSE CORAL”
AV COMENDADOR LUCIANO GUIDOTTI, 1937 - PIRACICABA/SP

NO CENTRO CANAGRO “JOSE CORAL™
AV COMENDADOR LUCIANO GUIDOTTI, 1937 - PIRACICABA/SP

DIA 30/03 AS 8 HORAS =




Primeiro foi meu amigo, depois meu na-

morado, meu marido, pai dos meus filhos...
Sinto-me feliz duplamente, pois hoje posso
parabenizé-lo pelos seus 50 anos de cooperati-

vismo e por nossa unido, nossas bodas de ouro!

Durante todo esse tempo tenho
acompanhado, lado a lado, sua trajetdria profis-
sional, que se tornou seu projeto de vida! Uma
vida inteira dedicada ao cooperativismo, a bus-

ca pela prosperidade conjunta.

Sempre o admirei em sua integrida-
de, inteligéncia, disposi¢ao. Uma pessoa preo-
cupada com seu semelhante, atenta, amorosa e
extremamente religiosa. Buscou como cidadao,
principalmente quando ocupou o cargo de ve-
reador por doze anos, transparecer que o tra-
balho, a unido das pessoas e a verdade devem

estar sempre juntos.

Com base nesses principios forma-
mos nossa familia, nosso maior bem! Nossos
filhos o admiram como pai, empreendedor,
trabalhador incansével e que sempre se preo-
cupou em passar seus principios. Com nossos
seis netos, que amam o seu jeito brincalhdo e
carinhoso, podemos dizer que somos uma fa-
milia unida e feliz. Muitas vezes precisou se
ausentar por um compromisso profissional (e
ainda se ausental), mas sabemos que sua paixdo
pelo trabalho e seu ideal cooperativista fazem

sua felicidade ser completa.

E é gragas a esse amor que estou aqui
hoje para lhe dizer: Parabéns, Zé, por esses 50
anos de brilhante carreira! Admiro vocé como

pessoa, profissional e homem.

Essa edi¢do do Canavieiro foi preparada
especialmente para homenagear as mulheres
que diariamente mostram seu trabalho e contri-
buem para o crescimento do pais.

Mulheres brasileiras que encontraram seu
lugar em um universo profissional que era tradi-

cionalmente masculino: O campo.

A partir da necessidade, da sucessdo e do
amor pela terra, nds passamos a ocupar o0 mes-
mo espago de trabalho masculino e hoje movem
o campo. As mulheres de hoje sdo capazes de
gerenciar a casa, cuidar do marido, dos filhos e,
ainda assim, estdo dispostas a trilhar novos ru-
mos e trabalhar no agronegdcio.

Somos agricultoras, pecuaristas, empreen-
dedoras, somos mulheres, que com a alma femi-
nina e determinagéo superam os obstaculos e a
cada dia conquista o seu espago profissional.

Mesmo com o envolvimento dos filhos ou
do marido, sdo as mulheres que estio muitas
vezes 4 frente do empreendimento. Somos mais
detalhistas, cuidadosas, conseguem ter equili-
brio emocional e administram com criatividade
os problemas sempre buscando uma boa solu-

Gdo.

A participagdo das mulheres tem feito di-
ferenca no campo, elas estdo sempre em busca
de inovagdes tecnolédgicas e de aperfeigoamento
dos mecanismos. As mulheres sdo realmente
pioneiras em inovar e mostram uma nova admi-
nistragdo, mais sensitiva e adaptada as necessi-

dades do mercado.

Para nos, o rétulo do sexo fragil ndo existe
mais. O avango das mulheres em todos os seg-
mentos do agronegécio contribui diretamente

para a expansio do setor.
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I PECUARIA

Perspectiva para o setor de
pecuaria de corte em 2015

Para 2015, a perspectiva é de que a pecudria
se mantenha favoravel, porém o produtor preci-
sa ter cautela por conta dos rumos da economia
brasileira, conforme apontaram os principais
analistas do setor. “Dentro do agronegécio a
pecuaria foi um bom negdcio, isso porque hou-
ve aumento do prego da arroba do boi, abertura
de novos mercados, aumento no preco da carne
exportada e consumo interno estavel”, desta-
cou o superintendente da Unidade de Graos da
COPLACANA, Klever José Coral.

Pesquisas apontam que os atuais pregos
devem ser mantidos em 2015, ja que o volume
de animais disponiveis no mercado brasileiro
deverd ser baixo, por conta da estiagem pro-
longada nas regi6es Sul e Sudeste do pais. “E o

momento de aproveitar o cenario positivo da

pecudria e fazer investimentos para se manter
consolidado no setor, é importante investir em
reforma de pastos, construcdo de cercas e mo-

dernizagio”, ressalta o superintendente.

Segundo a equipe do Centro de Estudos
Avangados em Economia Aplicada (Cepea),
da Esalq/USP, para o setor de pecudria de cor-
te, a falta de chuva desde 2013 prejudica ndo
s6 a engorda dos animais, mas também a taxa
de prenhez e o desenvolvimento de bezerros e
garrotes, que atravessaram periodos de baixa
nutricdo. O resultado aparece na queda tanto
do numero de animais ofertados para abate

quanto do peso das carcagas.

A atual fase do ciclo da pecudria é o oposto
do que ocorreu entre de 2011 e 2013, quando

havia maior oferta de gado e a produgao de be-

zerros foi desestimulada, o que se traduziu em

aumento no abate de vacas e em margens altas

para os frigorificos.

Em relagdo ao mercado mundial, as esti-
mativas também sdo boas para a carne brasilei-
ra, j& que alguns mercados tradicionais, como
Austrélia e Estados Unidos estdo apresentando
queda de oferta. Outros fatores como a crise
entre a Russia, Europa e os Estados Unidos e a
possibilidade de abertura de novos mercados
promissores, como a China, sio pontos positi-
vos para o setor. Outro ponto favoravel é o dolar
mais forte ante o real, que torna as exportagoes

mais competitivas.

“O Brasil é o unico que pode abastecer o
mercado interno e ainda atender as exigéncias
do mercado externo”, conclui o superintenden-

te Klever José Coral.

Fonte:
www.canaldoprodutor.com.br
www.24horasnews.com.br
www.cepea.esalq.usp.br
www.canalrural.com.br



Especial’ ig no

Jovem pecuarista trilha

0 caminho do pai

Foi pensando em seguir os passos do pai,
que Maria Augusta Vieira Ramos de Oliveira,
de apenas 20 anos, decidiu estar a frente dos
negocios da familia na pecudria. O pai, Lazaro
José de Oliveira, cooperado da COPLACANA,
diariamente transmite seu conhecimento a fi-
lha, que é estudante de administragdo e hoje
divide o tempo entre estudar e administrar as

mais de 1.100 cabegas de gado.

Mesmo sendo jovem, a administradora
conta que ja conquistou o respeito no setor. “Foi
com seriedade e profissionalismo que hoje te-

nho a aceitagio e credibilidade no mercado”.

A jovem acompanha desde a com-
pra dos animais até a venda para o

abate no frigorifico, fatores que
sdo importantes em todas as

etapas da pecuaria.

Numa atividade
como a pecudria, estar
permanentemente atu-
alizada pode significar
a diferenga entre o su-
cesso e o fracasso do
empreendimento. “Ad-
ministro com dedicagéo

cada etapa da pecudria, o

produto final tem que ser

de exceléncia, para que o frigorifico reconhega

o seu gado pela qualidade”.

Maria Augusta busca cada vez mais a pro-
fissionaliza¢do, mas ndo se esquece do exemplo
que tem diariamente ao seu lado. “Meu pai tem
35 anos de experiéncia e conhecimento na pe-
cudria. Hoje ele é meu exemplo e minha meta é

multiplicar o que ele me deixou” disse.

A pecuarista vem se destacando e assu-
mindo posigdes importantes no setor. Mesmo
no comego da carreira, ela tem projetos de cres-
cimento e busca a cada ano estruturar o empre-
endimento e aumentar os negocios. “Tenho o
objetivo de investir nos negdcios para ser cada

vez mais moderna e competitiva”.

Maria Augusta também utiliza os servicos
oferecidos pelo Confinamento da COPLACA-
NA. “E um local ideal para meu gado ganhar
peso com qualidade e com uma alimentagdo
balanceada, requisitos que atendem as exigén-
cias do mercado bovino” explicou a jovem pe-

cuarista.

Mesmo nova na pecudria, ela ja sabe que o
mercado é instavel. De acordo com Maria Au-
gusta a chuva e o délar sdo dois fatores que in-

fluenciam diretamente o prego do gado.

(EE preciso ter visdo para enxergar
0 amanha e agir com cautela nas

tomadas de decisoes ’’

Maria Augusta Viera Ramos de Oliveira



I SOJA

Soja deve continuar
crescendo em 2015

Apesar do atraso do inicio das chuvas, que
afetou o plantio, a lavoura da soja estd apresen-

tando bom desenvolvimento.

De acordo com o 4° levantamento de graos
divulgado pela Companhia Nacional de Abas-
tecimento (Conab), a soja continua como des-
taque entre as culturas, com incremento na
produgdo na ordem de 11,4%, o que equivale
a um acréscimo de 9,79 milhdes de toneladas,
chegando a uma produgéo de 95,9 milhdes de

toneladas.

Em 2014, a soja ficou no topo da lista dos
produtos brasileiros mais exportados. O re-
corde foi tanto em faturamento, quanto na
quantidade vendida. Segundo a Secretaria de
Comércio Exterior, a receita chegou a US$ 23,2
bilhdes, aumento de 2% sobre o ano anterior. O
volume exportado foi de 45,6 milhdes de tone-

ladas, 6,7% a mais.

A expectativa, para 2015, é de um ano razo-
avel para o setor. “O mercado interno serd cada
vez mais forte, impulsionado pelo consumo de
6leo e pela demanda de farelo para ragdes de
aves, suinos, gado de corte e leiteiro”, explica
um dos diretores da COPLACANA, José Clovis

Casarin.

Um dos fatores que contribuird para o

aquecimento da demanda do pais é o aumento
do percentual minimo de biodiesel misturado
ao diesel comum determinado por lei, que pas-
sa de 5% para 7% em 2015.

“O produtor tem que estar focado nos va-
rios aspectos do agronegdcio da soja envolven-
do, o manejo da cultura, o controle de pragas e
doengas, o impacto das mudangas climaticas, a
infraestrutura de produgdo, o armazenamento
e transporte e a comercializagdo”, ressalta Ca-

sarin.

Segundo o Ministério da Agricultura, a
soja é uma das principais mantenedoras do su-
peravit na balanca comercial brasileira. Além
disso, em conjunto com os outros setores do
agronegocio, o complexo soja colabora direta e
indiretamente com 40% dos empregos no Bra-

sil.

Estimativas da Conab apontam que em
2014/2015 a area plantada no Brasil aumentou
4,9% em relagdo a safra passada. A expectativa
¢é de que a produgéo de soja cresca 11,3% ou 9,7
milhoes de toneladas do grao a mais que o co-
lhido em 2013/2014.
|

Fonte: www.conab.gov.br
www.abiove.com.br




Especial ig 70

Campo

Lideranga feminina na
administragao da soja

Maria Donizete Rocha Meira Casarin estd a frente
da administragdo do plantio de soja da familia. Ela que
nasceu no sitio e desde jovem trabalha com o agronegécio

acompanhou muitas mudangas na agricultura.

Aos 18 anos comegou como técnica agricola. “Estu-
dava muito e tinha que ler o compéndio agronémico para

atender de maneira eficaz o produtor rural”, relembra.

Ela diz que no inicio enfrentou preconceito, mas que
com capacitagdo, profissionalismo e um perfil empreen-
dedor conquistou seu espago no agronegécio. Ela acredita
que o avanc¢o das mulheres no campo contribui direta-
mente para a expansio do setor, e com isso, fortalece a

agricultura beneficiando seu crescimento.

Como técnica, trabalhou por 10 anos, apos esse pe-
riodo foi trabalhar com revenda de insumos agricolas e
ainda vivenciou a rotina de uma usina de cana-de-acucar,

durante um ano e meio.

Para conciliar a vida profissional, filhos e marido,
Maria Donizete decidiu administrar as planta¢oes de soja
da familia. “Foi no minimo desafiador. Tive que desen-
volver habilidades para gerir o negocio, criei coragem,
aprendi a administrar com um planejamento seguro e

enfim encarei essa nova jornada” relembra.

Em sua gestdo, investe em modernizagio, qualifica-
¢do e esta sempre buscando informages sobre o mercado
de grdos. Ela ressalta que é preciso estar atualizada para
que as decisdes sejam tomadas de forma segura, evitando

assim o prejuizo.

Maria Donizete tem esperanga que em 2015 0 gover-

no direcione o olhar para o produtor rural, criando linhas
de incentivo, valorizagdo e condi¢ées para o homem do

campo.

Mesmo com as dificuldades, a administradora diz
que sua vida € no sitio e que hoje ndo se mudaria para a
cidade grande. “Ter contato com a terra é uma relagdo va-

liosa e viver no campo possibilita mais qualidade de vida.”

As mulheres, além de contribuir na administragdo do
agronegocio, exercem um papel na sociedade de protegdo
e consolidagdo da familia. “Nés somos dedicadas e acho
que a sociedade admira a nossa obstina¢do de procurar

uma solugdo até o fim”, destaca ela.
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IVERDURAS E LEGUMES

Verduras e legumes conquistam espaco

na mesa do consumidor brasileiro

Se o consumo de legumes e de verduras é
cada vez mais sin6nimo de satde equilibrada,
consequentemente a demanda também ¢é cres-
cente entre as pessoas que prezam pela satde e
qualidade de vida. A busca por alimentos sau-
daveis tem demonstrado tendéncia de expan-

sd0 nos grandes centros.

A crescente demanda deve favorecer es-
pecialmente as folhosas, como alface, repolho,
rucula, couve e agrido, entre mais de 50 varie-
dades de verduras. Ainda que os 6rgios oficiais
ndo gerem estatisticas atualizadas da produgéo
nacional, o setor trabalha com expectativa de
aumento gradual do consumo, com reflexos na

produgdo e na drea semeada.

Uma preocupagdo constante para o setor

de hortaligas nacional tem sido a grande quan-
tidade de perdas verificadas ao longo processo
que vai do ambiente de produgéo até a residén-
cia do consumidor.

O agronegécio de hortaligas ¢ um ramo
da economia agricola que possibilita a geragdo
de grande nimero de empregos, sobretudo no
setor primario, devido & elevada exigéncia de
mao-de-obra desde a semeadura até a comer-

cializagdo.

Bastante dindmico, o mercado de hortali-
cas é fortemente influenciado pela preferéncia
dos consumidores, que também tem redirecio-

nado a produgcio.

O setor vem se estruturando em diversos

segmentos. Nesse aspecto, além dos tradicio-

nais produtos in natura, a industria de proces-
samento vem ampliando a oferta de produtos

a0 consumidor.

Um mercado que estd em desenvolvimento
para oferecer cada vez mais produtos de qua-
lidade, nutritivos e com um prego adequado,
para atender as expectativas de milhares de
consumidores que estdo mudando diariamente
seus hébitos alimentares.

Fonte:

Anuério Brasileiro das Hortalicas 2014

http://seer.sct.embrapa.br/index.php/cct/article/

view/8863/4989

www.grupovivati.com.br/site/_img/informe/infor-
me6.pdf
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Campo

Produtora de hortaligas faz da
terra o sustento da familia

Mesmo com as maos calejadas de tocar a
terra, Marcia Camolesi Domingues ndo perde
a sensibilidade para produzir e cultivar as hor-
talicas, uma atividade que requer bragos fortes

e leveza nas mios.

Desde crianga aprendeu que a terra é fértil,
capaz de produzir alimentos e fornecer o sus-
tento. Cozinheira de mao cheia sabe os segre-

dos e sabor que cada hortalia representa em

um prato.

Ela diz que trabalhar com a terra re-
quer conhecimento, paciéncia e amor.
“Minha maior satisfagdo é ver a peque-
na e fragil semente se transformar em
verduras saborosas que serdo servi-

das na mesa do nosso cliente”.

Asmulheres exercem a capa-
cidade de liderar e se destacam
pela visio empreendedora,
foi a partir de um olhar de
perspectiva que a familia
de Marcia deu inicio a horta
“Pé da Serra”. O empreen-

dimento surgiu para aju-

dar no or¢amento familiar. “Hoje temos uma
horta completa, com variedades de verduras
e legumes para melhor atender o consumidor
que estd cada vez mais exigente”, ressalta a pro-

dutora.

Alteragdes significativas ao longo do tem-
po foram vivenciadas no setor de hortaligas.
Verduras e legumes passaram a ser mais con-
sumidos pela sociedade e alguns dos motivos
que aparecem com maior relevincia para esse
fato sdo alteragdes nos habitos de vida e preocu-
pagdo por uma alimentagdo mais saudavel. “O
mercado de verduras e legumes passa constan-
temente por mudangas e temos que aprimorar
a cada dia nossa performance e a capacidade

gerencial”, explica a produtora.

As mulheres acabaram desenvolvendo a
habilidade de pensar de forma mais ampla e ter
flexibilidade para atender a todas as tarefas que
dela sdo exigidas. Marcia além de produtora de
verduras e legumes, também é made, esposa e

dona de casa.

tENos mulheres temos superado,
diariamente os limites que a
sociedade nos impoe e com

1SS0 estamos conseguindo
conquistar 0 nosso espaco no
mercado de trabalho 77

Marcia Camolesi Domigues



I CENTRAL DE EMBALAGENS

Coleta Iltinerante

Com o objetivo de promover um aumen-
to na devolugdo de embalagens no ambito da
area de agdo da COPLACANA, qualificando e
quantificando a destinagdo final de embalagens
vazias de agrotoxicos, a entidade possue em
operagdo a Central Piracicaba de Embalagens
Vazias de Agrotdxicos e quatro Postos de Rece-
bimentos localizados em Araras, Barra Bonita,

Cerquilho e Santa Cruz das Palmeiras.

Anualmente sdo recebidas aproximada-
mente 400 toneladas de embalagens vazias de
seus cooperados, as quais sdo separadas, pren-
sadas e destinadas para reciclagem ou incine-
ragdo. “A destinagdo correta das embalagens
vazias de agrotéxicos reduz a contaminagéo do

meio ambiente e o risco para a saide das pes-

soas”, ressaltou o superintendente da Central

Piracicaba de Embalagens, Klever José Coral.

Para o recebimento é importante que o
produtor faga a triplice lavagem nas embala-
gens, utilizando deste procedimento conse-
gue-se retirar 99,99% do residuo existente no
interior da embalagem vazia rigida, estando
pronta para ser enviada para o local de entrega
ou destinagdo final.

Com a devolugdo, o agricultor desempe-
nha seu papel perante a lei e 0 meio ambiente,
respeitando o local correto e evitando maiores
agressoes a fauna, flora, solo e possivel conta-
minac¢do de alimentos ou fontes de agua su-
perficiais e subterraneas existentes em areas

agricultaveis.

"Por meio do Programa de Recebimento

Itinerante, os produtores tem a oportunidade
de levar as embalagens de agrotéxicos, devida-
mente lavadas em propriedades rurais que sdo
pontos de recebimento. Toda a equipe da CO-
PLACANA fica a disposi¢do durante o dia para
receber as embalagens dos produtores e enca-
minha o material para a Central Piracicaba de
Embalagens Vazias. “O recebimento itineran-
te é uma modalidade viavel, principalmente
para atender os cooperados mais distantes da
Unidade de Recebimento. Uma agdo que vem
para facilitar e viabilizar aos pequenos e mé-
dios produtores rurais, que precisam de apoio
para a devolugido” disse coordenador da Coleta
Itinerante, o Engenheiro Agréonomo, Jorge Au-

gusto Calile.




Acao favorece a qualidade de
vida dos produtores rurais

Foi em 2009 que Vania Marli Chinelato
Boschieiro abriu as portas de sua propriedade
para receber cooperados e contribuir com a
entrega de embalagens de agrotdxicos vazias.
“Foi uma iniciativa em parceria com a COPLA-
CANA para incentivar a destinagéo correta das

embalagens vazias”, disse ela.

Todo ano, durante um dia, a Fazenda Santa
Luzia, que fica no Bairro Monte Branco, proxi-
mo a Anhumas em Piracicaba, se transforma
em um Posto de Coleta Itinerante de Emba-
lagens. O local foi escolhido estrategicamente
para facilitar a entrega, pois muitas proprieda-
des ficam distantes da Central de Embalagens.
“Durante todo o dia recebemos os produtores
transformando o sitio em um ponto de encon-
tro, e todos sdo orientados sobre a importéncia
da destinacdo correta das embalagens, além de
ser uma Stima oportunidade para conversar

sobre o contexto do setor”, explica Vénia.

Ela diz, que agdes como esta ajudam a

conscientizar os agricultores quanto ao des-

t€Esta acdo traz facilidades para oS
agricultores, impedindo que eles
facam o descarte incorreto ou
queimem estes recipientes trazendo
prejuizos ao meio ambiente 7’

Vania Marli Chinelato Boschieiro

carte correto das embalagens de agrotdxicos,
que podem alterar os fatores fisicos, quimicos
e bioldgicos, do solo de forma indesejada, além

de afetar a dgua.

Vénia ¢ filha do produtor Francisco Chine-
lato, que desde 1971 é cooperado da COPLA-
CANA. Ela conta que antigamente o produtor
rural ndo sabia o que fazer com as embalagens
e muitas ficavam no sitio, com risco de conta-
minac¢do. “Esta acdo traz facilidades para os
agricultores, impedindo que eles fagam o
descarte incorreto ou queimem estes reci-
pientes trazendo prejuizos ao meio am-

biente”, ressaltou a produtora.

Apés o recolhimento no si-
tio, tudo é levado a Central de
Recebimento de Embalagens
Vazias de Agrotdxico, em
Piracicaba.



I CANA-DE-ACUCAR

Perspectivas para o Setor Sucroalcooleiro

Ainda que em dose moderada, as perspec-
tivas para os mercados de agticar e etanol em
2015 sdo positivas. Pesquisadoras do Centro
de Estudos Avancados em Economia Aplica-
da (Cepea), da Esalq/USP, destacam que, para
0 agucar, o grande fundamento favoravel a re-
cuperagéo dos precos é a mudanca de superavit
mundial — que persiste hd cinco temporadas
- para déficit, no contexto de pequena dimi-
nuigdo da oferta mundial e consumo recorde.
Paralelamente, o délar valorizado em relagdo
ao Real também deve reforgar a vantagem do

produto brasileiro.

No segmento de etanol, conforme levanta-
mentos do Cepea, representantes do setor espe-
ram a volta do didlogo com o governo federal e
a definigdo de uma politica de longo prazo. De
imediato, as apostas principais sio na retomada
da Cide (Contribui¢do de Intervengdo no Do-
minio Econdmico) e no aumento da mistura
de etanol anidro a gasolina. “E importante essa
consciéncia que todos os setores estdo demons-
trando, de quanto é importante incentivar e
fortalecer a cadeia produtiva sucroenergética.
Tudo indica que o ano de 2015 vai exigir a ma-
xima unido e solidariedade de todos os produ-
tores” ressalta o presidente da COPLACANA,

Arnaldo Anténio Bortoletto.

Quanto a produgdo de cana-de-agticar em
2015/16, projegdes iniciais da Unido da Indds-
tria de Cana-de-Agucar (UNICA), apontam
que usinas do Centro-Sul deverdo processar
entre 541,40 a 561,60 milhdes de toneladas, o
que representaria pequena queda ou estabili-
dade em relagdo a safra 2014/15, quando foram

moidas 567 milhdes de toneladas.

Segundo o USDA (Departamento de Agri-
cultura dos Estados Unidos), na safra mundial
2014/15 (out/14 a set/15), o consumo global de
acucar pode aumentar 2,22%, para 170,996
milhdes de toneladas, um recorde. Simultane-
amente, a producdo mundial pode diminuir
1,46%, limitando-se a 172,458 milhdes de tone-
ladas. No mesmo sentido, a OIA (Organizagdo
Internacional de Agtcar) reduziu em 64% a es-
timativa de excedente global de agticar na tem-
porada 2014/15, para 473 mil toneladas e, para
asafra 2015/16, prevé déficit em tornode 2a 2,5

milhdes de toneladas.

Apesar dessas perspectivas, a equipe Cepea
destaca que os pregos no mercado doméstico
brasileiro devem continuar superiores aos de
exportagdo — considerando-se a evolugdo dos
contratos futuros na Bolsa de Nova York, os
prémios de qualidade negociados para o agticar
cristal até dezembro/14 e o Indicador CEPEA/
ESALQ. Segundo célculos do Cepea, desde

a segunda quinzena de setembro de 2013, o

mercado spot paulista remunera mais que as
exportagdes. Somente entre o final de setembro
e inicio de outubro, as exporta¢des foram mais
vantajosas, puxadas pelo aumento das cotagdes
internacionais em maior propor¢do que o do
mercado paulista, diante do délar valorizado

frente ao Real.

No mercado de etanol, o aumento do eta-
nol anidro & gasolina da proporgéo de 25% para
27,5% e a reintrodugdo da Cide de modo que
amplie a competitividade do hidratado teriam
o efeito direto de elevar a demanda por este eta-
nol e, por consequéncia, aumentar seus pregos.
Tal aquecimento, explicam pesquisadoras do
Cepea, tenderia a requerer a alocagdo de mais
cana-de-aglcar para este combustivel, justa-
mente numa safra em que as exportagoes de

agticar podem avangar.

Outro fator positivo sdo as chuvas mais
regulares e um ano com melhores condi¢oes
climéticas que beneficiardo a safra atual, que
ainda sofre com os desdobramentos da seca de
2014, essa é a conclusdo que estd no Boletim de
Monitoramento da Cultura da Cana-de-agticar
no Estado de Sdo Paulo. Produzido pelo Labo-
ratorio Nacional de Ciéncia e Tecnologia do
Bioetanol - CTBE - e a Faculdade de Engenha-
ria Agricola (FEAGRI) da Unicamp.

Fonte:
www.cepea.esalq.usp.br
www.unica.com.br




Envolvimento e tomada

de decisoes

Sandra Grandis percebeu a necessidade de
uma mao feminina na gestdo do agronegdcio da
familia, que até entdo era coordenada somente
por seu marido. “Eu nasci e sempre morei no
sitio, mas meu pai nunca me deixou trabalhar
na roga. Quando me casei, meu marido passou
por um momento dificil com a cana-de-agtcar
e entdo eu resolvi me envolver e tomar a frente

dos negocios”.

Ela acredita que com a crise se aprende e
que mesmo nos momentos de dificuldades é
preciso ser perseverante, repensar o setor e ir

em busca de alternativas.

Sandra Grandis tem grande experiéncia
em administrar as dificuldades e hoje contri-
bui decisivamente para garantir a eficiéncia
do negécio da familia. Ela diz que ao longo
dos anos ja enfrentou muitas crises e mudan-
¢as significativas no setor sucroalcooleiro. “Na
minha opinido a grande mudanga veio com o
fim da queima da palha e a mecanizagdo dos
canaviais. Até hoje busco alternativas para
continuar no mercado e me adaptar as novas
demandas. Acredito ainda, que as empresas de
colheitadeiras precisam comecar a pensar nos

produtores de pequeno porte”, ressalta.

Trabalhar com a terra requer amor e dedi-
cagdo, qualidades que Sandra Grandis tem de
sobra. Ela diz que tudo que faz é pela familia
e também porque recebe diariamente o apoio
do marido. “A mulher é mais sensivel a certas
questdes e 0 homem mais objetivo em outras. A
soma dessas qualidades é positiva e produtiva

no campo”.

Os dois filhos de Sandra desde pequenos
conhecem o trabalho da mée. “Cheguei a levar
os meus filhos na roga para mostrar o meu tra-
balho no campo. Dei a cada um deles um podéo
e disse — Vocés tém duas alternativas, a roga ou

o estudo. Os dois escolheram os livros.”

Ela acredita que o setor canaviei-
ro precisa ser valorizado no pais. Ela
conta que muitas vezes o trabalha-
dor no campo é visto como crimi-
noso, primeiro por conta da queima
e depois pelo uso de agrotéxico. “A
sociedade e o governo precisam enten-
der que a cana-de-agticar é uma fonte de
energia limpa e renovavel, da cana tudo

se aproveita”.

Sandra diz que luta e
vive pelo cooperativismo.
“Espero que a classe ca-
navieira seja unida e
que a COPLACANA
continue desenvolven-
do agdes para buscar
subsidios e alterna-
tivas de politicas
publicas junto ao

Governo”.

Sandra Grandis é
uma mulher de per-
sonalidade  forte,
que ndo teve medo
de colocar a mio
na terra e con-
quistou o respei-
to e admiragdo
do setor sucro-
alcooleiro.
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COOPERATIVISMO FINANCEIRO

Oportunidades do cooperativismo financeiro
em cenario econo0micO adVErs0 o womsmer

nostica a descontinuidade dos reajustes reais
nos saldrios (a prioridade serd manter

o emprego), combinada com

novas demissdes, nota-

damente na industria, au-

/

Parece haver um grande consenso de que
em 2015 teremos de nos reposicionar como Go-
verno, cidaddos e empreendedores. E os ajustes
— para assegurar a travessia — serdo bastante
sensiveis do ponto de vista financeiro, concen-
trados na maxima do “gastar menos e melhor”,
j4 que a economia parece nao dar sinais de

grande vitalidade.

E como esse cendrio repercutira no merca-
do bancdrio e, em particular, no cooperativis-

mo financeiro?

Por conta das expectativas nada animado-
ras sobre nivel da atividade econ6mica e do ja
elevado grau de comprometimento da renda
dos brasileiros com o pagamento de dividas ha
pouco contraidas, é improvavel que o sistema
financeiro convencional sinta-se a vontade para
seguir emprestando com o apetite de outros
tempos, especialmente para financiar o con-
sumo. Isso inclui até mesmo os bancos oficiais,
uma vez que o Tesouro ja ndo tem o mesmo
folego para bancar as necessidades de capital

dessas instituicdes.

E tem mais: porquanto também se prog-

A / resgates das obrigagdes junto
a0 sistema financeiro, acentu-
A4

menta a preocupagiao com
a inadimpléncia. Crescen-

do as impontualidades nos

am-se as provisoes, o que, por
sua vez, diminui a disponibilida-
de de capital para novos emprésti-

mos.

Para o cooperativismo financeiro,

sem que se despreze a cautela requerida em
tais circunstancias, o fato de a concorréncia
retrair-se no crédito gera uma grande opor-
tunidade. Como as cooperativas conhecem
melhor o seu associado do que o banco a seu
cliente, devem aproveitar essa proximidade
e antecipar-se aos concorrentes na busca do
bom tomador. E inegvel que a agilidade —
para atender a uma necessidade, muitas vezes
emergente, do associado — fard aumentar o
sentimento de gratiddo e de pertencimento do
cooperado, além de impulsionar a migragéo de
seus negocios complementares (mantidos, ndo
raro, em instituigio convencional) para den-
tro da cooperativa. Essa atmosfera, ademais,
aponta para a possibilidade de atragio de novos
cooperados, diante de sua insatisfagdo como

clientes de bancos...

Consulta a periodos recentes de semelhan-
te adversidade ou incerteza, tanto no ambiente
domeéstico como externo (vide, por exemplo,
2008/2009), revela que as cooperativas deram
saltos mais representativos em sua expansio
justamente nesses momentos, afirmando, as-
sim, um de seus grandes diferenciais, que é o
compromisso permanente com o cooperado e

a sua comunidade. Essa fidelidade, como j4 se

disse, reproduz-se no comprometimento (fide-
lidade reciproca) do cooperado com a sua pro-

pria instituicdo financeira.

A conjuntura também sugere uma oferta
mais intensiva do portfélio de produtos e ser-
vigos fora da intermediagdo financeira. Com
efeito, a prudéncia adicional que se impoe em
relagdo ao crédito (pelo alto risco envolvido) ha
de impulsionar a exploragdo das indmeras al-
ternativas de negocios ja disponiveis — e ainda
muito pouco ativadas — no meio cooperativo,
como seguros, cartdes, consorcios, previdéncia
privada, cobranga, convénios e adquiréncia (de
cartdes), solugdes essas de elevado potencial de
rentabilidade e irrelevante consumo de capital
(pelo risco irrisorio). Neste particular, alids, as
cooperativas enfrentardo o apetite voraz dos
bancos de varejo, que se tornardo ainda mais
agressivos na busca de receitas novas para re-

compor a reduc¢do dos ganhos com o crédito.

Por fim, o cooperativismo devera também
“entrar no clima” que identifica — e desafia — os
novos tempos da nagio como um todo. Dai
que, de um lado, rever seus modelos organi-
zacionais de modo a, por exemplo, aproveitar
adequadamente as estruturas de segundo e ter-
ceiro niveis sistémicos (gastando menos e me-
lhor), e avangar nos processos de aglutinagdes/
incorporagdes (tanto para economizar como
para ampliar os limites operacionais de forma
a atender a demandas de crédito mais expres-
sivas), e, de outro, repensar o padrdo de seus
investimentos, otimizando-os, serdo movi-
mentos cuja eficiéncia fortalecerd o setor e ala-

vancara a sua presenga no mercado financeiro.

Enio Meinen é advogado, pés-graduado em direito
(FGV/RJ) e em gestao estratégica de pessoas
(UFRGS) e autor/coautor de varios artigos e livros
sobre cooperativismo financeiro — area na qual
milita ha 31 anos -, entre eles “Cooperativismo
financeiro: percurso histdrico, perspectivas e
desafios”. Atualmente, é diretor de operagées do
Banco Cooperativo do Brasil (Bancoob).
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Gratidao por trabalhar
defendendo o Produtor Rural

Com 40 anos de servigos dedicados ao
produtor Rural, a gerente operacional da Coo-
perativa de Crédito dos Fornecedores de Cana,
Agropecuaristas e Empresdrios da Regido de
Piracicaba, Nilva Antonia Tabai, se aposentou,
mas sua marca, respeito e o seu envolvimento
com o0 SICOOBCOCRE, jamais se aposentardo.

Iniciou sua carreira como auxiliar de es-
critério na COPLACANA em 1974 e desde en-
tdo, ja demonstrava seu interesse em lutar pela
valorizagdo do homem do campo. Em 1977 foi
convidada pelo Sr. José Coral para trabalhar
no banco e a partir daf consolidou sua carreira
defendendo crédito e condigdes para os produ-

tores rurais.

“Existem pessoas que passam por uma
instituicdo e ninguém nota, outras sempre se-
rdo lembradas. A Nilva é exemplo disso. O SI-
COOBCOCRE muitas vezes foi chamado de
‘banco da Nilva’ e isso mostra a credibilidade
dessa grande profissional”, ressalta o presidente
do SICOOBCOCRE, José Coral.

Nilva, ndo apenas foi uma profissional, mas
foi também orientadora de muitos produtores.
“Ao longo dos anos, vi e ouvi muitas historias.
Eu me sentia responsavel pelo cliente, por isso
sempre lutei por linhas de créditos, para que
o produtor pudesse crescer e permanecer no

campo”, relembra.

Ela ressalta que ainda falta valorizagio,
apoio e uma politica de governo voltada ao
produtor rural. Emocionada ela relembra que
nunca gostou de ver cliente sair insatisfeito
do banco. “Acho que durante esse tempo fui
também um pouco psicéloga dos produtores,
que contavam suas historias, seus medos. Ja
vi cliente chorar na minha frente, enriquecer e

perder tudo”.

Formada em Administragio, Nilva acredi-
ta que hoje o profissional tem que se atualizar
constantemente, mas ndo pode deixar perder

a esséncia de atender com aten¢io o produtor

rural. “O profissional de mercado s6 vé nu-
mero e nao conhece o valor do produtor rural.
Os trabalhadores rurais sdo pessoas que com
simplicidade fazem grande diferen¢a em nossa
sociedade, por isso merecem todo o nosso res-

peito e dedicagéo”.

Nilva foi a segunda mulher a trabalhar no
banco e com profissionalismo conquistou cre-
dibilidade e confianga. “Lembro que comecei
a trabalhar no cadastro dos fornecedores
de cana e utilizava uma maquina de
datilografia para registrar as informa-
¢des. A partir dai, os produtores eram
mais que clientes, passavam a fazer

parte da nossa familia”.

A decisdo da aposentadoria
ndo foi facil. Planejou durante
dois anos o encerramento de
suas atividades no SICOOBCO-
CRE. Ela diz que ainda sente
falta da rotina, mas agora,
quer dedicar mais tempo
para si mesma. “Meu traba-
lho sempre satisfez meu ego,
sentia prazer em atender,
mas ao longo desses anos
sempre fui muito dedica-
da e me envolvia com os
problemas dos clientes,
por isso, acredito que
agora preciso pensar
mais em mim”, con-

clui.

Dentro do ban-
co, ela também criou
fortes vinculos de ami-
zades e hoje os novos
profissionais respeitam e se
espelham nos anos de dedicagdo de
Nilva Antonia Tabai.
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E com uma visio inovadora e com deter-
minagdo, que ha 50 anos José Coral trabalha

em favor do cooperativismo.

Filho de agricultores, do Sr. Santo e da Sra.
Albina Tavares Coral, José Coral trabalhou na
agricultura até os 18 anos, estudava no periodo
noturno e formou-se em Técnico de Contabili-
dade, pela Escola Técnica de Comércio Cristo-
vdo Colombo, mas a relagdo da sua histéria de

vida com a agricultura sempre foi muito forte.

Amar a terra e respeitar o homem do cam-
po sempre fez parte da vida de José Co-
ral. “Meus pais me ensinaram

que a terra é o sustento

de muitas familias, en-
sinaram que eu tinha que tra-
balhar e amar a agricultura, amor que

passa de geragdo em geragdo”, relembra Coral.

Comecou sua trajetdria profissional no
Banco Moreira Salles e com cinco anos de car-
reira bancdria, foi trabalhar como gerente na
Cooperativa de Crédito, onde permaneceu por
trés anos e foi eleito em assembleia Geral como
gerente e, apds, presidente, cargo que ocupa até

hoje.

Com sangue empreendedor e espirito coo-
perativista, hoje, aos 74 anos, Coral estd a frente
da Cooperativa dos Plantadores de Cana do Es-

tado de Sdo Paulo, um administrador presente

que faz questdo de lutar pela classe canavieira.
“Eu tenho sangue cooperativista e desenvolvo
o meu trabalho com honestidade e respeito aos

trabalhadores do campo”.

A COPLACANA ¢ importante, ndo sé com
a geragdo de empregos e facilitagdo da produ-
¢do agricola de forma sustentvel, mas também
no desenvolvimento e aplicagdo de tecnologias
que facilitam a vida das familias no campo.
Hoje a cooperativa conta com 20 filiais espalha-
das pelo Brasil, nos Estados de Sdo Paulo, Mato
Grosso do Sul, Minas Gerais e Goids, com mais
de 9000 cooperados. “A COPLACANA con-
seguiu reunir as pessoas, conseguiu construir
uma marca, uma unidade, uma forca em favor

do setor canavieiro”.

O cooperativismo é um modelo de agro-
negdcio no Brasil e no mundo. Nesses 50 anos
dedicados ao cooperativismo, José Coral par-
ticipou de muitas agdes em busca de melhores
condigdes para a classe canavieira. Ele acredi-
ta que o setor necessita urgentemente de um
subsidio para a sobrevivéncia dos produtores
e de politicas publicas que venham tornar o
setor canavieiro viavel, uma vez que 80% dos
produtores de cana-de-agticar sio médios e
pequenos. De acordo com Coral, o custo de
produgio é muito superior do que os produto-
res tém recebido e que ndo é possivel trabalhar
com prejuizo. “Hé necessidade de a¢des como
o aumento da quantidade de etanol na mistu-
ra da gasolina (que passara de 25% para 27,5%
do total do combustivel), além de vantagem
tributdria para o biocombustivel e de politicas

governamentais em favor da cana-de-agticar”.

José Coral, um administrador presente,
que tem como meta continuar trabalhando
com seriedade, com aten¢io aos produtores e

respeito a classe canavieira.

FAMILIA E A ESSENCIA DA
FELICIDADE

Nascido em Piracicaba, José Coral cresceu
na Vila Rezende. Para ele Piracicaba é uma
cidade em constante desenvolvimento. “Amo
Piracicaba, aqui temos um povo acolhedor,
trabalhador e que labuta pelo progresso. Temos
ainda o Rio Piracicaba um simbolo de amor e

vida” destaca Coral.

Casado com Sénia Coral h4 50 anos, tem
trés filhos e seis netos. Coral diz que nos finais
de semana vai para o sitio com toda a familia
e adora a convivéncia familiar, “Familia é a es-

séncia da felicidade”.

HFC A “MENINA DOS OLHOS” DE
JOSE CORAL

Pensando em oferecer satide aos coopera-
dos, em 1967, a Associagio dos Fornecedores de
Cana de Piracicaba inaugurou o Hospital dos
Fornecedores de Cana de Piracicaba, a princi-
pio um ambulatério, que tinha como finalidade
atender apenas o produtor rural. O empreen-
dimento expandiu e hoje o HFC se tornou um
complexo hospitalar, referencia em oferecer

saude de qualidade.

José Coral estd a frente do HFC e como
presidente da entidade tem o desejo de oferecer
cada vez mais um servigo de exceléncia na area
da saide. “Realizo o meu trabalho com amor,
prazer e dedicagdo. O HFC sempre serd a meni-

na dos meus olhos” completa.

DEPOIMENTOS

“Sr. José Coral, ativo, eficiente, dedicado e
trabalhador. Um administrador que trabalha
com amor e carinho. Iniciou sua carreira no co-
operativismo em 18/03/1965 como gerente con-
tratado pela COPLACANA, para administrar
a Setor de Crédito. Com seu trabalho em defesa
do produtor rural, conquistou a confianca do
setor e hoje é diretor da COPLACANA e pre-
sidente da AFOCAPI, do HFC, do SICOOB
COCRE e do SINDIRPIL Parabéns pelos 50
anos vividos intensamente em favor do coope-
rativismo” José Benedito Massarutto, SICOOB
COCRE.

“Nesses 50 anos, José Coral sempre foi um
administrador presente e atuante. Ele sempre
conduziu muito bem a COPLACANA e hoje
somos a maior cooperativa do setor sucroalco-
oleiro do Estado de Sdo Paulo. Todas as vezes
que precisei de orientagdo, fui bem atendido
pelo Coral”. José Nivaldo Alécio, cooperado
desde 1988.

“Ter 50 anos de trabalho dentro da coo-
perativa, lutando pela classe canavieira néio
é para qualquer um. O Hospital dos Fornece-
dores de Cana é exemplo do trabalho honesto,
do empenho e da dedicagdo do Coral, um am-
bulatério médico que se transformou em um
complexo hospitalar de referéncia. José Coral é
um exemplo a ser seguido. Desejo que ele tenha
satide para dar continuidade a esse importante
trabalho”. José Mauro Possignolo, cooperado
desde 1985.
|



A Copla Campo recebeu cerca de 1.000
cooperados e fornecedores de cana-de-agtcar,
que durante os quatro dias de evento tiveram a
oportunidade de conhecer as inovagdes tecno-

légicas e as solugdes do agronegdcio.

Os visitantes tiveram acesso as novas tec-

nologias de produgdo agricola, técnicas para

I COPLA CAMPO

combater pragas e melhorar a qualidade e a
produgio da cana-de-agucar. Foi disponibiliza-
do um espago de testes com demonstracdes de
implementos, mapeamento de drea com VANT
(veiculos aéreos néo tripulados) e test drive em
veiculos. Durante os dias da Copla Campo pro-
fissionais especializados atenderam o publico

esclarecendo duvidas sobre as tendéncias e os

rumos do setor sucroenergético.

Essa foi a primeira edigao da Copla Cam-
po, um modelo diferente de Balcdo de Negdcios
realizado em uma 4rea aberta, na Unidade de
Graos da COPLACANA, um lugar estruturado
para a difusdo de conhecimento pratico e técni-
co. “Os visitantes conheceram a instalagdo da
Unidade de Graos, a Central de Embalagens,
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Projeto TUME (eucalipto), plantagdo de soja, a
area de renovagdo da cana-de-agucar, as varie-
dades de cana e o Confinamento de gado”, res-
saltou o presidente da COPLACANA, Arnaldo
Antonio Bortoletto.

O diretor da COPLACANA, José Renato
Pavio, disse que o evento permitiu aos fornece-
dores o acesso as melhores tecnologias disponi-
veis no mercado, com o objetivo de aumentar a
produtividade, com menores custos. “Durante
0 evento nossos técnicos e agronomos demons-
traram as melhores tecnologias para aumentar

a produtividade no campo”.

De acordo com um dos coordenadores do
evento, o Eng°® Agrénomo, Marcos Farhat, vi-
sitantes vieram de varias regides do Estado de
Sao Paulo, Mato Grosso do Sul e Minas Gerais.
“Além das filiais da COPLACANA que trouxe-

ram seus associados e cooperados, represen-

tantes de associagdes, de usinas e de unidades
industriais também estiveram presentes no

evento”.

Empresas multinacionais, parceiras da
COPLACANA, também apresentaram os seus
produtos e novidades. Na Copla Campo, foram
oferecidos insumos para o plantio de cana-de-
-agucar, como adubo e defensivos agricolas,
financiados em 18 meses. De acordo com o ba-
lango oficial, foram movimentados mais de R$

45 milhdes em negdcios.

“A COPLACANA mostrou um pouco do
seu potencial aos cooperados. O encontro foi
uma oportunidade de aprendizado com uma
conversa direta com quem comercializa e pro-
duz os meios para uma agricultura produtiva”,
concluiu o presidente da COPLACANA, Ar-
naldo Antdnio Bortoletto.




I CADASTRO AMBIENTAL RURAL - CAR

Considerando a obrigatoriedade de inscri-
¢do das propriedades e posses rurais no Sistema
de Cadastro Ambiental Paulista (SiCAR-SP)
até 15/04/2015, a AFOCAPI estard realizando
a inscrigdo dos imdveis préprios de seus asso-
ciados, com o objetivo de atender a legislagdo
vigente.

Sendo assim, informamos que a equipe
contratada para realizar o atendimento am-
biental para recebimento dos documentos ne-
cessarios para inscri¢do dos iméveis no SiCAR-
-SP, j& iniciou os trabalhos e estd atendendo no
Centro Canagro “José Coral”, Piracicaba/SP.

A inscrigdo dos iméveis no SiCAR-SP para
os proprietarios de fundo agricola com colheita
de cana-de-agucar e vinculado ao recolhimen-
to de taxa da AFOCAPI serd gratuito. Para os
iméveis cujo associado arrenda de terceiro para
plantio de cana-de-agucar, a AFOCAPI ird
custear a despesa da drea com cultivo de cana
e vinculada ao recolhimento da taxa, a drea re-
manescente devera ser paga pelo proprietario
no valor de R$ 5,00/hectare diretamente a equi-
pe que esta responsavel pelo trabalho do CAR.

0S DOCUMENTOS A SEREM ENTREGUES
POR PROPRIEDADE SAO

o Mapa contendo limite da propriedade e
demais informacgdes (deve ser apresentado
em arquivo aberto (cad) via CD na entrega
dos documentos ou ser enviado via email
para ambiental@cana.com.br)

o Copia da matricula atualizada (emitida até
180 dias pelo cartério) ou documento de
posse do imédvel;

Copia simples do CCIR do imével;

Copia simples do CPF e RG ou CNH de to-
dos proprietarios ou posseiros;

 Copia do comprovante de endereco de um
dos proprietarios do imével para recebi-
mento de correspondéncia;

o Demais documentos/informagées dispo-
niveis, tais como:

o Copia da nomeagido do inventariante,
para imoével rural pertencente a espélio;

« Auto de Infragdo Ambiental recebido da
Policia Ambiental ou multa dos demais
6rgidos ambientais;

e Termos de Compromisso assinado com
érgao ambiental ou Ministério Publico
relacionado a questio ambiental da pro-
priedade;

Projetos aprovados pelo 6rgdo ambien-
tal.

Observagdo: Nao é obrigatério possuir a
certificagdo (georreferenciamento) do INCRA
para realizar a inscricdo do imével no SiCAR-
-SP, porém para aquelas propriedades que pos-
suem a certificagdo deve ser disponibilizado o
mapa contendo o limite da propriedade apro-
vado pelo INCRA para ser utilizado no CAR.

o Prazo para entrega da documentagdo: Até
15/04/2015

Horério de Atendimento: 8h00 as 16h30

o Local de atendimento: Centro Canagro
“José Coral”, Piracicaba/SP

Duvidas: 19 3401 2200, Ramal 2369

QUAL E A PRINCIPAL NOVIDADE DO
CAR?

O CAR, diferentemente de outros cadas-
tros ja existentes, é composto também de in-
formagdes espaciais. Isso significa que, além de
conter os dados da propriedade, como endere-
¢o, proprietario, matricula e area total, também

contém o mapeamento da propriedade.

0 CADASTRO DA PROPRIEDADE DEVE
SER REALIZADO NO MINISTERIO DO
MEIO AMBIENTE, NO IBAMA 0U NA
SECRETARIA DE MEIO AMBIENTE DE
SAO0 PAULO?

De acordo com a Lei, os Estados podem op-
tar por utilizarem o sistema de CAR federal ou

desenvolver um sistema préprio.

Séo Paulo, optou pelo desenvolvimento do
SiCAR Séo Paulo dentro do SIGAM - Sistema
Integrado de Gestdo Ambiental, ja utilizado
pela SMA e CETESB.

Assim, as propriedades ou posses localiza-
das no Estado de Séo Paulo devem ser cadastra-
das apenas no SiCAR paulista (www.ambiente.

sp.gov.br/sicar).

QUAIS AS CONSEQUENCIAS DE UMA
PROPRIEDADE OU POSSE NAO ESTAR
INSCRITA NO CAR?

Caso uma propriedade ou posse nio es-
teja inscrita no CAR até o limite do prazo
(15/04/2015), seu proprietario ou posseiro po-
derad sofrer san¢des como adverténcias ou mul-
tas, além de ndo poder mais obter nenhuma au-
torizagdo ambiental ou crédito rural. Ademais,

somente com o CAR sera possivel aderir, em

breve, ao Programa de Regularizagao Ambien-
tal, que permitira obter o uso consolidado de
Areas de Preservagio Permanente que jé esta-
vam sendo utilizadas em 22 de julho de 2008,

conforme os critérios da Lei.

QUAIS AS VANTAGENS EM FAZER O
CADASTRO?

Evitar san¢des como adverténcias ou mul-
tas, procedimentos anteriormente obrigatérios,
como a averbagdo em matricula de Reservas
Legais no interior das propriedades, deverdo
ser dispensados com a inscrigdo do imével no
CAR, exceto para compensagdo ou servidao
ambiental. O CAR deverd trazer vantagem
também para proprietario rural que pretende
obter licengas ambientais, pois a comprovagdo
da regularidade da propriedade acontecera por
meio da inscri¢do no CAR e o cumprimento no
disposto no Programa de Regularizagio Am-
biental. Além disso, a partir de 2017, s6 poderdo
obter crédito agricola aqueles proprietdrios que

inscreveram suas propriedades no CAR.

0 ARRENDATARIO, 0 COMODATARIO E 0
PARCEIRO DEVEM SE INSCREVER?

Nao, o arrendatario ou parceiro podem au-
xiliar o proprietdrio na obten¢do da documen-
tagdo. Porém as obrigagdes previstas no Codigo
Florestal com relacdo ao CAR sdo de responsa-

bilidade do proprietédrio ou posseiro.

EM NOME DE QUEM DEVE SER FEITA
A INSCRICAO DO IMOVEL RURAL
PERTENCENTE A ESPOLIO?

O imével rural que na data da sua inscricdo
pertencer a espdlio deve ser inscrito em nome
do ‘de cujus’ (falecido cujos bens estdo em in-
ventario), e o inventariante deve ser inscrito
como representante legal. Deve ser apresentada

cdpia da nomeagdo do inventariante.

Posteriormente, se houver necessidade de
desmembramento, o proprietario ou possuidor
responsavel devera promover a atualizagdo do
cadastro realizado e, para o imével rural origi-
nado do desmembramento ou fracionamento,
o proprietdrio ou possuidor deverd realizar
nova inscrigao.

Enge Agr° Gabriel Nalle Bertoli
Consultor Ambiental da AFOCAPI
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MOVIMENTO PELA RETOMADA DO

Piracicaba esteve presente no Movimento

pela Retomada do Setor Sucroenergético, na
cidade de Sertdozinho, o maior pdlo de tecno-
logias voltadas a produgdo de agtcar, etanol e
energia do Pais, reunindo mais de 20 mil pes-
soas. Participaram da mobilizagdo o presidente
da AFOCAPI (Associagdo dos Fornecedores de
Cana de Piracicaba), José Coral, o Diretor da
COPLACANA (Cooperativa dos Plantadores
e Cana do Estado de Sao Paulo), José Clovis
Casarin e um grupo de 15 produtores de cana,
liderados por José Rodolfo Penatti, além do De-

putado Federal, Mendes Thame.

Piracicaba também vem sofrendo com a
crise do setor, que acaba provocando desem-

prego e redugdo da arrecadagio.

Os manifestantes fizeram uma caminhada
de cerca de 2 Km até a rodovia Carlos Tonani
(saidas para as cidades de Ribeirdo Preto, Du-
mont, Barrinha e Jaboticabal), onde aconteceu
a apresenta¢do do documento com as princi-

pais reivindicagdes dos setores envolvidos.

No documento destinado ao Governo Fe-
deral, os representantes do setor pedem, entre
outras coisas, medidas para uma justa remune-
racdo do etanol, "que minimamente recupere o
prejuizo acumulado ao longo dos anos” e a va-
lorizagdo do combustivel como parte da matriz

energética.

Outro ponto discutido na carta de reivin-
dicagbes dos manifestantes é uma politica de
priorizagdo da cogeragio de energia elétrica a

partir do bagago da cana-de-agtcar. Os repre-

SETOR SUCROENERGETICO

http://www.servserth.com.br/notici X blico-pelo-setor-sucroenergetico

sentantes defendem leildes especificos por re-
gido e fonte para minimizar eventuais apagdes

fésseis e hidricos.

O objetivo foi sensibilizar principalmente
o Governo Federal, sobre os impactos negati-
vos que a falta de incentivo e estimulo ao setor
sucroenergético tem causado & economia de
centenas de municipios brasileiros. No Brasil
ja causou a demissdo de mais de 300 mil traba-
lhadores e cerca de 80 usinas ja fecharam suas

portas.

O presidente da Orplana, Manoel Orto-
lan, refor¢a a importéncia do movimento. “Sao
grandes as dificuldades atravessadas por toda
cadeia produtiva do setor sucroenergético e
pela industria de base e 0 Governo Federal ndo
tem tomado as medidas necessarias para garan-
tir que haja uma retomada do crescimento, por

isso esta manifestagdo foi importantissima”.

Thame diz que a manifestagao de Sertdo-

zinho mostrou toda a gravidade do problema.

“N6s sabemos o que fazer. Ja temos a Le-
gislagdo pronta e o Governo Federal jd poderia
ter aumentado a mistura de 25% para 27,5% de
dlcool anidro na gasolina e voltar com pregos
competitivos em relacdo a gasolina para que
houvesse estimulo a produgdo de etanol. S6
falta agdo do Governo Federal para prestigiar
este setor e por isso 0 movimento ndo foi para
discutir o que fazer, mas para dizer claramente
a toda sociedade de que ndo dé mais para espe-
rar. E necessério que a Presidente Dilma Rous-

seff nos dé uma resposta positiva, consistente e

que signifique uma mudanga de rumos, trazen-
do um aceno de seguranga a todos os produto-

res de cana.”

Clovis Casarim que, além de diretor da
COPLACANA ¢ produtor rural hd 44 anos,
relata que quando o Governo Federal inicia
um programa de ajuda ao setor rural, priori-
za as empresas que financiam tratores, ma-
quinas, caminhdes e colheitadeiras, a juros
baixos, deixando de lado os produtores que
ndo tem condi¢des e receitas para investir em
sua propriedade. “O resultado disso é que ndo
conseguimos pagar nem 2% de tudo o que fi-
nanciamos e hd 3 anos estamos trabalhando no
vermelho. E preciso entender que sustentamos
0 Brasil e o povo brasileiro depende da agricul-
tura, seja canavieira, setor de graos e pecudrio.

Todos estio em dificuldades”, ressaltou.

O presidente da AFOCAPI diz que a mo-
bilizagdo em prol do setor sucroenergético se
iniciou em Piracicaba, e agora, chega com forga
a Sertdozinho. “Temos de fazer com que este
grito de socorro chegue até o Governo Federal,
para que entendam que é um setor importan-
te ligado a industria e agricultura. Precisamos
cobrar das autoridades agdes efetivas . Esta é a
hora de unir for¢cas em busca do crescimento
de um setor tdo importante para todo pais 7,

reforga Coral.

O secretario estadual de Agricultura, Ar-
naldo Jardim, foi claro referente a atual situ-
acdo do setor. “E preciso manter a produtivi-
dade do setor. E com muita tristeza que vejo
as demissoes e o risco de estar desmontando
um conhecimento acumulado em mais de 40
anos, de uma forma dura e com tecnologia ge-
nuinamente nacional. Estamos exigindo que o
Governo amplie imediatamente a mistura de
25% para 27,5% de dlcool anidro na gasolina, ja
aprovado pelo Congresso Nacional, que pode

produzir um efeito muito rapido ao setor”.

No final do encontro, o prefeito de Sertdo-
zinho, Zezinho Gimenez, entregou ao secretd-
rio estadual de Agricultura, Arnaldo Jardim,
copia da Carta de reivindicagdes, para ser en-
tregue ao Governador Geraldo Alckimin, que
pede, entre outras coisas, medidas para uma
justa remuneragio do etanol.
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O verdo de 2015 estd sendo marcado
pela irregularidade na distribuicdo das
chuvas em boa parte das regides cana-
vieiras do Centro-Sul. A precipitacdo
abaixo da média histérica tem permiti-
do que as temperaturas se mantenham
elevadas e com isso o crescimento de
muitas lavouras estd atrasado. Repete-
-se 0 fendmeno da “seca verde”, como
em 2014. Em feuereiro observa-se uma
melhora nos volumes de chuua, mas a
pergunta que fica é: qual o impacto de
tudo isso?

Espera-se que 0s canaviais a serem
cothidos em junho consigam se recu-
perar ao longo do outono, mas os que
serGo colhidos em abril/maio terdo suas
produtividades impactadas.

Por qual motivo entao devemos utili-
zar maturadores nos canaviais a serem

colhidos no inicio de safra, que apre-
sentam produtividade menor e concen-
tracao de sacarose maior do que em
anos normais? Pelo fato de que, com
o0 retorno das chuvas, a planta volta a
acumular massa verde (TCH) de forma
bastante acelerada, utilizando a saca-
rose armagenada nos colmos e redugindo
a qualidade da matéria-prima.

Sendo assim, trés possibilidades de
manejo podem ser vislumbradas:

1 - Nado utiligar maturador nesta safra e
colher uma cana com baixo peso (TCH)
e baixo indice de sacarose (ATR);

2 - Utilizar maturadores a base de ini-
bidores de ACCase e ALS (herbicidas)
gue aumentam em meédia 10% o ATR,
mas redugem em média 19% a produ-
tividade, causando uma redugdo da
ordem de 12% na producgdo de ATR/ha;

Informe Publicitdrio

3 - Utiligar um maturador nato, regu-
lador de crescimento, que aumenta em
meédia 43% a concentra¢do de agucar e
redug em apenas 2% a produtividade,
tragendo um ganho da ordem de 37%
no total de agticares por hectare (ATR/ha).

Dessa maneira a alternativa econdémica
mais atraente é, sem duvidas, a utiliza-
¢do de um maturador ndo herbicida
que atue como regulador de crescimen-
to. Afinal, como ja foi dito, esse tipo de
maturador apresenta um retorno finan-
ceiro altamente interessante, mesmo
em canaviais com baixa produtividade.
Para eventuais ddvidas, consulte o en-
genheiro agronomo da Syngenta que
atende a sua unidade.

Prof. Dr. Antonio Carlos Gheller



PRECOS E VALORES DO ATR MENSAL - CONFORME A CIRCULAR CONSECANA - PRATICADA NA SAFRA 2014 / 2015

I T T S T T
Pregos Safra 2014 / 2015 ValorR$ | ValorATR | ValorR$ | ValorATR | ValorR$ | ValorATR | ValorR$ | ValorATR | ValorR$ | Valor ATR | ValorR$ | Valor ATR

Acucar Branco Merc Interno 50,68 0,5344 49,68 0,5239 49,34 0,5203 48,75 0,5141 48,20 0,5082 47,60 0,5020
Acucar Branco Merc Externo 40,84 0,4631 41,16 0,4667 41,46 0,4701 41,74 0,4732 41,90 0,4752 41,94 0,4755
Agucar V H P Merc Externo 35,85 0,4081 36,89 0,4200 37,50 0,4270 37,88 0,4312 38,14 0,4342 38,08 0,4335
Etanol Anidro Carburante 1522,00 0,5403 | 1431,09 0,5081 1404,95 0,4988 | 1396,55 0,4958 | 1385,68 0,4919 1381,71 0,4905
Etanol Anidro Industrial 1535,80 0,5452 | 1453,33 0,5160 | 1427,93 0,5069 | 1420,36 0,5043 | 1406.32 0,4993 | 1399,61 0,4969
Etanol Anidro Exportagédo 1587,36 0,5635 1497,70 0,5317 | 1396,76 0,4959 1377,05 0,4889 | 1376,40 0,4886 | 1369,37 0,4862
Etanol Hidratado Carburante 1338,50 0,4959 | 1266,71 0,4693 | 124921 0,4628 | 1244,20 0,4610 1237,43 0,4585 1231,89 0,4564
Etanol Hidratado Industrial 1409,70 0,5223 1337,81 0,4957 | 1302,48 0,4826 | 1291,80 0,4786 | 1280,09 0,4743 1274,95 0,4724
Etanol Hidratado Exportagao 1340,86 0,4968 1316,11 0,4876 | 126591 0,4690 | 1256,02 0,4654 | 1270,40 0,4707 | 1271,48 0,471
Valor ATR do Més 0,4802 0,4802 0,4615 0,4643 0,4609 0,4554
Valor ATR Acumulado 0,4802 0,4697 0,4666 0,4662 0,4654 0,4637
W | owbo | Noomm | Owmwo | e |
s s
Acucar Branco Merc Interno 46,84 0,4940 47,10 0,4967 47,33 0,4991 47,47 0,5006
Acucar Branco Merc Externo 42,25 0,4790 42,59 0,4830 42,97 0,4872 43,15 0,4892
Agucar V H P Merc Externo 38,23 0,4352 38,55 0,4389 38,82 0,4419 39,05 0,4446
Etanol Anidro Carburante 1367,66 0,4885 | 1362,90 0,4839 | 1368,34 0,4858 | 1377,65 0,4891
Etanol Anidro Industrial 1391,57 0,4940 | 1390,07 0,4935 | 1396,58 0,4958 | 1408,85 0,5002
Etanol Anidro Exportacao 1365,69 0,4848 1361,87 0,4835 1367,28 0,4854 1372,10 0,4871
Etanol Hidratado Carburante 1217,74 0,4512 1217,81 0,4512 1223,37 0,4533 1235,43 0,4577
Etanol Hidratado Industrial 1257,80 0,4660 1258,73 0,4664 1262,44 0,4677 1269,46 0,4703
Etanol Hidratado Exportagao 1277,09 0,4732 1280,77 0,4745 1285,89 0,4764 1285,45 0,4763
Valor ATR do Més 0,4498 0,4740 0,4894 0,4952
Valor ATR Acumulado 0,4615 0,4629 0,4650 0,4680
EVOLUGAO DOS VALORES MEDIOS DO ATR - Atk ara 0 ESTADO DE SA0 PAULO / RS CALENDARIO COLETA ITINERANTE
Meses Municipis Datas
Abril 0,4976 Abril 0,4470 Abril 0,4802 Margo Manduri 05/03/2015
Maio 0,5066 Maio 0,4416 Maio 0,4697 Marco Descalvado 26/03/2015
Junho 0,5020 Junho 0,4426 Junho 0,4666 Abril Sumaré 30/04/2015
Julho 0,4922 Julho 0,4429 Julho 0,4662 Maio Tiéte 28/05/2015
Agosto 0,4858 Agosto 0,4440 Agosto 0,4654 Junho Rio claro 11/06/2015
Setembro 0,4806 Setembro 0,4439 Setembro 0,4637 Junho Ipedina 25/06/2015
Outubro 0,4761 Outubro 0,4434 Outubro 0,4615 Julho Laranjal paulista 30/07/2015
Novembro 0,4746 Novembro 0,4461 Novembro 0,4629 Agosto Santa Barbara d’Oeste 27/08/2015
Dezembro 0,4743 Dezembro 0,4494 Dezembro 0,4650 Setembro Charqueada 24/09/2015
Janeiro 0,4791 Janeiro 0,4524 Janeiro 0,4680 Outubro Iracemapolis 29/10/2015
Fevereiro 0,4784 Fevereiro 0,4553 Fevereiro Novembro Cosmopolis 26/11/2015
Margo 0,4728 Margo 0,4572 Margo Dezembro Piracicaba 10/12/2015
Fechamento 0,4728 Fechamento 0,4572 Fechamento

RELAGAO DOS MUNICIPIOS ONDE SERA EFETUADA A QUEIMA DA PALHA 2015

Municipios que poderdo queimar a palha da cana-de-agtcar, desde que seguindo o Decreto Estadual 47.700/2003 e o Protocolo Agroambiental.
\.
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Cerqueira César
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Jaguaritina
Jumiririm
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Santo Antonio de Posse
Sao Manuel
Taquarituba
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Agora voce

pode fazer seus .
exames aquii. ,»:7
Consulte-nos.

O HFC LAB foi criado para
manter a relacao de credibilidade,
conflanca e exceléncia no
atendimento aos clientes.

Horario de Atendimento:
22 3 62 das 6:00 as 16:00 horas

Sabado: das 6:00 as 12:00 horas

Rua Rafael Aloisi, 51 - Vila Rezende | Piracicaba HFC LAB

(19) 3403-2884 - laboratorio@hfcp.com.br Laboratiiode ndiesl
www.hfcp.com.br tald cedoresde Can




